Blechgreifer aus Coswig

Industrie-Partner GmbH setzt auf hohe Qualitat und Zuverlassigkeit

Von Jorg Mosch

r als Heimwerker mit

der Zange abrutscht,
braucht schlimma-
tenfalls ein  Pflaster,

Vielleicht argert er sich dann, secin
Werkzeug als Sonderangebot im Su-
permarkt gekauft zu haben. Doch
fiir zu Hause geht das. Wer da ah-
rutscht, darf nach mal.

Anders in der Tndustrie. Hier
kéinnen hillige Lisungen teuer wer-
den. Thomas Janicke, Chef der Cos-
wiger Firma Industrie-Partner,
kennt sich da aus. ,Wenn eine un
serer Zangen ausfillt, kann das hej-
fien, dass ein Monteur mit dem Er-
satzteil nach Brasilien fliegen muss.
Da kostet allein der Hinflug einen
Tausender. Und wenn su was Ofter
passiert, kriegt man bald keinen
Auftrag mehr.”

Einen extra Priilstand hat sich
die Firma deshalb fiir ihre Zangen
gebaul. Zum Verstandnis: Was fiir
den Laien nach einem Handwerk-
zeug aus der Familie der Kombi-,
Flach- oder Kneifzangen klingt, ist
in Wahrheit ein pneumatisch be-
triebenes Greiforgan. Mit ihm wer-
den Bleche aus einem Magazin ge-
nommen. Einsatzort sind Automa-
ten, die mit Wasser- oder Laser-
strahl kompliziert geformte Teile
zuschneiden. Die reichlich faust-
grofien Greifer sind hochprazise ge-
fertigt. Per Druckluft gespannt,
mifissen sie eine Kraft von mehr als
500 Newton entwickeln. Dias reicht
aus, um his zu 50 Kilogramm schwe-
re Bleche sicher zu bewegen.

IP-Mitarbeiter Ingelf Erdmann,
der die Zangen zusammenbaut, ist
zugleich auch fiir deren Priifung
zustandig. Auf dem Priifstand lasst
er jede einzelne Zange 200 Mal auf
und zu gehen, bevor er die Halte-
kraft misst. Das FErgehnis wird in
einem Priifprotokoll ausgedruckr
und der Zange heim Versand beige
legt. Eigentlich normal fiir ein Pro
dukt in der Preislage eines mittleren
Fernsehers - wenn da nicht die ge-
ringe Stiickzahl wiire. Lediglich 30
his 50 solcher Zangen baut die Fir-

. ma im Monat. Da sieht der mit as-

thetischemm  Anspruch  gefertigte
Priifstand doch ein bisschen nach
Liebhaberei aus.

Fiir die 30 Maschinenbauer aus
Cuswig ist das jedoch eine Selb-
slverstandlich-
keil, Sie sind es
gewohnl, mit
kleinsten  Stiick-
zahlen, zum Teil
sogar mit Einzel-
anfertigungen,
auf die ausge-
fallensten  Kun-
denwiinsche ein-
zugehen. Auf der
Industriefach-
messe Anfang No-
vember in Dres-
den zeigte Indus-
trie-Partner ne-
ben dem Zangen-
priifgerat  einen
Schaltschrank fiir
Windkrafranla-
gen, eine Sortier-
cinrichtung  fiir

Kolhenringe und eine Pneumatik-
baugruppe fiir Hochleistungsfris-
maschinen. Zu den Auftraggebern
der 1990 gegriindeten Firma (er
warteter [Tmsatz 2001: 1,8 Millionen
Furo) zihlen nahmhafte Maschi-
nenbauer wie Trumpf, Federal Mo-
gul und Mikromat.

~Wir haben von Anfang an Wert
darauf gelegt, bei unseren Kunden
als zuverlissiger, qualititsbewufiter
Partner zu gelten”, erklidrt Janicke
seine Unternehmensstrategie. ,In-
zwischen gibt es zu vielen Firmen
in der Region ein stabiles Lieleran-
tenverhdltnis. Und mancher Unler-
nehmer hal seine Meinung korri-
giert, dass hochwertiger Sonderma-
schinenbau nur in den alten Bun-
deslandern zu finden ist.”

Dank threr neuen Fertlgungshalle ist die Firma Industrie-
Partner seit diesem Jahr komplett im Cuswi'ger Gewerbe-
geblet . An der Walze" ansdssig.



